WHAT’S onN

SEPTEMBRE 2020

Votre rendez-vous avec
I"actualité économique et financiéere

Ce document présente quelques-uns des articles publiés par la presse nationale, locale et régionale au sujet de l'actualité économique et financiére, en papier
ou format numérique. La revue de presse n‘a aucune valeur contractuelle et est remise a titre informatif.
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Les principales motivations des investisseurs
Selon vous, un investissement socialement responsable devrait avant tout agir sur... ?
En premier ? En deuxiéme ?

En premier [ Total des citations*

i La transition écologique 36% \
o I (ex.: contribution a la réduction des gaz !
Dl e e .
o | La transparence dans la gestion 18% )
N 7
- “Les placements éthiques (par exemple contre I s
’ g > ; N 16 % \
' 'armement, le jeu, le tabac... voire des activités \
dangereuses pour l'environnement : OGM, nucléaire)

Une source de financement des associations
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* Total su;;érieur 4100, les interviewds ayant pu donner deux réponses «LES ECHOS » / SOURCE : [FOP
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région, le courtier saitlaquelle est lamieux pla-
cée pour répondre favorablement aux spécifi-
cités de chaque dossier.

Grice au volume important de crédits inter-
médiés avec ses partenaires bancaires, le cour-
tier peut également négocier des conditions
de financement plus avantageuses. En phase
de conquéte sur le segment des professionnels,
les banques sont prétes 4 faire des efforts entre
une premiére proposition de taux et le taux
final accordé. A condition toutefois que la
situation financiére de l'entreprise, et notam-
ment sacotation Banque de France, soit favo-
rable. Avec des taux qui ont eu tendance & bais-
ser depuis quelgues années, le courtier peut, en
outre, faciliter la renégociation d’'un prét. Un
type de demande qui devrait prendre de
lampleuraveclacriseactuelle. Le courtier peut
aussi proposer des sources de financement
alternatives. Il peut par exemnple diriger l'entre-
preneur vers un crowdfunding, monter un
dossier pour bénéficier d’aides régionales ou
encore avoir recours au leasing.

Le filtre de la validation du courtier

L'accompagnementdu courtiera un colit mais
seulementsile dossier de financementaboutit.
Cette « rémunération au succes » variera alors
entre 1,5 % et 2 % du montant du prét. Un
pourcentage qui est connu & I'avance par le
client emprunteur. Cest le prix des avantages
indéniables du courtage. Pour autant, la for-

mule ne fera pas de miracle. En effet, un grand
nombre de dossiers recus par les intermédiai-
res ne sont pas présentés aux banques. Prét
Pro, par exemple, ne transmet qu'un bon quart
des demandes de financement quil recoit. En
nedéfendantque les dossiers les plus soli-
des, le courtier joue donc un rdle de filtre. Les
raisons les plus fréquentes du blocage sont le
manque d’apport, les problémes d'emplace-
ment ou le fait que activité soit peu connue.
Avec le Covid-19, les courtiers qui répercu-
tent les exigences des banques ont durci leurs
critéres, notamment sur le niveau d'apport en
fonds propres. « Les business models doivent
s’adapter a un contexte de crise inédite,
poursuit Thomas Bostock, responsabledu cré-
dit professionnel chez Meilleurtaux. Par exern-
Dple, un franchisé qui ouvre un restaurant obtient
plus facilement un financement en prévoyant
une part significative de ventes a emporter. »
Une fois passée la validation du courtier, les
chances de signer sont plutét bonnes. « Sur
I'ensemble des dossiers envoyés aux banques,
85 % d’entre eux sont finalisés », indique Benoit
Fougerais, directeur général de Prét Pro. Une
proportion qui n'a pas évolué avec la crise. m
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